
ValoTec

Présentation de la société 
ValoTec

© Copyright ValoTec 2007

« Un réseau d’experts au service de vos idées »

jc.lourme@valotec.com

27/11/2007

191 avenue Aristide Briand 94230 Cachan



ValoTec

Fiche d’identité

� Date de création : 2005 
émanation d'un laboratoire de l‘Ecole Normale Supérieure de Cachan 

� Nombre de salariés : 5 en 2007 et 8 à 10 prévus en 2008

� Lieu : Cachan
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� CA : 330 k€ en 2007 et 600 k€ prévu en 2008

� ValoTec bénéficie du soutien de Oseo Innovation, lauréat du 
concours du MRT, et possède l'agrément crédit impôt recherche 
(CIR)



ValoTec

Expertise, Savoir-faire

Lien entre le monde de la recherche et nos clients

� Conseil et Expertise sur des projets complexes et multidisciplinaires

� Prototypage rapide électronique & socles
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� Caractérisation

� Facilitateur d’innovation



ValoTec

Nos partenaires, nos clients

Des profils de partenaires et de clients très variés

� Partenaires, experts : 
�Chercheurs, enseignants, consultants indépendants

�Laboratoire (CNRS, écoles, universités, …)

�Ecoles (écoles d’ingénieurs, ENS, …)
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�Ecoles (écoles d’ingénieurs, ENS, …)

�Universités, IUT

�…

� Clients :
�Grand compte 

�PME

�Personne physique, startup

�Laboratoire

�…



ValoTec

Référence Client, exemple de projet (1/4)

� Client : 
�PME dans le secteur pharmaceutique 

� Type de projet : 
�Externalisation de R&D pour un projet d’instrumentation médicale

� Description du projet : 
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� Description du projet : 
�Etude d’un instrument pour mesurer la variation de pression intraoculaire

� Valeur ajoutée de ValoTec : 
�Mobilisation d’experts dans différentes disciplines 

• Ophtalmologie, acoustique, mécanique, optique, Instrumentation

�Gestion et animation du projet

�Synthèse des différentes études  



ValoTec

Référence Client, exemple de projet (2/4)

� Client : 
�Grand groupe d’aéronautique et de défense Européen 

� Type de projet : 
�Transfert de technologie entre un laboratoire et un industriel pour mettre 

en œuvre une technologie novatrice de contrôle non destructif
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en œuvre une technologie novatrice de contrôle non destructif

� Description du projet : 
�Dépôt de brevet par un laboratoire de l’ENS Cachan

�Réalisation d’un prototype portable pour l’industriel et optimisation des 
performances

� Valeur ajoutée de ValoTec : 
�Prototypage rapide

�Liaison entre l’industriel et le laboratoire académique

�Transfert de savoir faire



ValoTec

Référence Client, exemple de projet (3/4)

� Client : 
�Startup dans le diagnostic biomédical 

� Type de projet : 
�Externalisation de R&D

�Prototypage, caractérisation et amélioration des performances
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� Description du projet : 
� Idée du client, démonstration de faisabilité sur banc par ValoTec

�Dépôt de brevet (Client), réalisation d’un prototype caractérisation et optimisation

� Valeur ajoutée de ValoTec : 
�Mobilisation d’experts dans différentes disciplines 

• Physique, matériaux, biologie, instrumentation, …

�Expertise en instrumentation et en traitement du signal

�Prototypage rapide



ValoTec

Référence Client, exemple de projet (4/4)

� Client : 
�Personne physique puis startup dans le domaine des capteurs 

magnétiques (courant et position)

� Type de projet : 
�Suite à un dépôt de brevet, création et développement d’une société 
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�Suite à un dépôt de brevet, création et développement d’une société 
avec l’aide de ValoTec sur le plan technique et scientifique

� Description du projet : 
�Maquette de faisabilité 

�Réalisation d’un prototype, caractérisation et optimisation des 
performances

� Valeur ajoutée de ValoTec : 
�Maquette et prototypage rapide

�Capacité à répondre aux besoins R&D d’une société en croissance 


