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Notre savoir-faire

Etude + rEtude + rééalisation en malisation en méécanique de prcanique de préécisioncision

Bureau d’étude

Fabrication: tôlerie, usinage, construction mécanosoudée

Assemblage et test

Prestation clPrestation cléé--enen--mainmain

Concept       Etude Fabrication Mise en service

Maîtrise d’œuvre, gestion de projet

Intégration mécatronique, optomécanique
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Notre activité
SousSous--traitance en mtraitance en méécanique de prcanique de préécisioncision

Clients exigeants: laboratoires, ALCATEL, CEA…

DDééveloppement de machines spveloppement de machines spééciales sur spciales sur spéécification clientcification client
Manufacture de Sèvres: machines céramique
Expositions: Palais de la découverte
CEA: découpe de crayons, équipement d’ionisation…
IRSN: bancs de mesures

Travaux de mTravaux de méétallerietallerie--serrurerie industrielleserrurerie industrielle
Aménagement de site: zone INB du CEA, hôpitaux
Maintenance-réparation: RATP, Senior Calorstat…

Production et vente de produits propres et/ou rProduction et vente de produits propres et/ou réécurrentscurrents
Composants  pour labo d’optique photonique
Dispositif de contrôle (ESSILOR)
Complexeuse pour produits maraîchers, etc…
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Notre méthode

Construction de Construction de 
partenariats stablespartenariats stables

CoCo--conception et conception et 
coco--opopéérationration

MaMaîîtrise dtrise d’œ’œuvre, uvre, 
pilotage QCDPpilotage QCDP
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DDééveloppement dveloppement d’’un serveur de tubes dun serveur de tubes d’’analyse pour un analyse pour un 
automate dautomate d’’analyse biochimique et immunologiqueanalyse biochimique et immunologique

Client: DADE Behring (devient Siemens ): 5000 pers.; 1,7 Mrd $

Challenge pour le client: 
• 50% du marché ne peut être 
satisfait avec l’équipement existant 
• Développer une solution en 
6 mois pour conserver son marché

Challenge pour ACMEL Industries
• devenir un acteur mécatronicien
• bâtir un partenariat
• CA multiplié par 2,5 en 2 ans

Une réalisation majeure


