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Coweﬂi(m«» a
Mise en CEwmre Mécanigue

Notre savoir-faire

Etude + réalisation en mécanique de précision
Bureau d’étude
Fabrication: tolerie, usinage, construction mécanosoudeée
Assemblage et test

Prestation clé-en-main
Concept ‘ Etude ‘ Fabrication ‘ Mise en service
Maitrise d’oeuvre, gestion de projet
Intégration ‘ meécatronique, optomécanique
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Comc&(»l"m«» a
Mise en CEwmre Mécanigue

Notre activité

Sous-traitance en mécanique de précision
Clients exigeants: laboratoires, ALCATEL, CEA...

Développement de machines spéciales sur spécification client
Manufacture de Sevres: machines céramique
Expositions: Palais de la découverte
CEA: découpe de crayons, equipement d’ionisation...
IRSN: bancs de mesures

Travaux de métallerie-serrurerie industrielle
Ameénagement de site: zone INB du CEA, hopitaux
Maintenance-réparation: RATP, Senior Calorstat...

Production et vente de produits propres et/ou récurrents
Composants pour labo d’optique photonique
Dispositif de controle (ESSILOR)
Complexeuse pour produits maraichers, etc...

27/11/2007 Rencontres Mecatronique
- IUT de Cachan



@ﬂcM EL INDUSTRIES

Cowoﬂ\'om a
Mise en CEwmre Mécanigue

Notre méthode

Construction de
partenariats stables

Co-conception et
co-opération

Maitrise d'ceuvre,
pilotage QCDP

27/11/2007

Les petites entreprises s'entraident

Pour développer leur clientéle, gagner de nouveaux marchés,
les PME unissent leurs efforts en créant des partenariats.

hierry Johnstone, dirigeant de 0,
petite société de services en auto-
.| matisme installée & Dourdan, vou-
drait déwelopper, pour sa dientéle de marai-
chers, un certain type de machine
perrettant d'assurer ka tragahilite des récol-
tes. Probléme 1 il n'est pas compétent pour
en ooncewair toute |a partic mécanique. |l
adone trouvé un parteraire 1 Acmel Indus-
tries, & Champlan. Jean-Frangois Somme,
PDS de cette entreprise de 15 salarids, a
fréquemnment recours & ce type de colla-
borations et affirme 'ambition de déve-
lopper un réseau de partenaires, « pour
appovter de ko valewr gioutde & notre activiitd
en proposarnt des solutions et non pius scu-
lementdes prodults isoksw

Un wai gain de temps
pour le client

Récernment, Acmel Industries s'est ginsi
alli¢e & Danelec, PME dourdannaise de
10 personnes spécialiste en électronigue
et logiciels, pour concevoir un dispositif
desting & alimenter automatiquernent en
tubes de prélbvements une machine d'a-
nalyses biologiques. « Nous connaksant
hiier, mous avons pu swonter s confiits nds
de by différence de rythmes eptne nos dew
miétlers, ce gui nows g permis de réaliser ce

[projet en beauaoup moins de temps
que sl notre client, une grosse sogidid
internationale, Mavalt rtalisé en
inteme » Ce parter@riat de déve-
loppement ve permettre & Acmel
Industries de doubler son chiffre
d'affaires en fabriquant le disposi-
tif concemnd,

wPlusieurs autres fommes de parte-
nasiat entre petites entreprises se
développent actuclement, précise
Bruno Malecamp, directeur chargé
du développement des entreprises
& la Charnbre de comrreres et d'in-
dustriz de I'Essonne. Dans le
domaine industriel comme dans
ool dies sendioes, fes FWE ont besodn
d mssocker feurs savoir-finie & dau-

tres pour dlargirleur marohe Désda Jean-Frangols Somme, PDG d'Acmel Industrias

[phase de conception, mals aussi pour

{& g.) et Philippe Beaussier, gérant de

compliter leurs moyens de fibra- Danelec, développent ensemble des sofutions

tizn [vee des sites plus proches de

leurs liewx de vente], partogerdes nessour-
ces humalkes (groupements d'employeurs,
réseaux pour 'empleol), améiorer lewrs oir-
cuits de vente ef de distribution exporter
leur production.. »

Ce partenariat peut prendre |3 forme d'un
résesu, tef Puzzle, qui réunit une singtaine
d'entreprises esonniennes aux compéten-
ces complérmentaires. o Nows démuitiplions
les opporturitds o e en mutualisant s

Iindustrieiles.

prospects ef nos olients, précise Jacques
Barhier, dirigeant d'Accalys, 3 Evry, Comoré-
tement, chacun et capable de détecteries
possibilitds de trovail pour les outres
membyes du résenw et diepliguer fours aoti-
witds 4 ses propres clients ef prospecis. »

I En partenariat avec ka Chambre
da commerces f dindusirle
de I'Essonne
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Cowcﬂ(om a
Mise enn CEvune M&Aw’ﬁw,

Une réalisation majeure

Développement d'un serveur de tubes d’analyse pour un
automate d’'analyse biochimique et immunologique

Client: DADE Behring (devient Siemens ): 5000 pers.; 1,7 Mrd $

Challenge pour le client:

e 50% du marché ne peut étre
satisfait avec I'équipement existant
e Développer une solution en

6 mois pour conserver son marché

Challenge pour ACMEL Industries
e devenir un acteur mécatronicien

e batir un partenariat

e CA multiplié par 2,5 en 2 ans
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